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Bienvenue sur le Pavillon France

MARINE EQUIPMENT
TRADE SHOW

Pays-Bas - Amsterdam

16 - 18 novembre 2010

Le Pavillon France

m Une formule
économique,

m Un gain de temps,

B La rencontre de
futurs partenaires.

METS

Un point de rencontre
incontournable pour

le secteur du nautisme
et de l'accastillage.

Un rendez-vous phare
de la profession pour
rechercher de nouveaux
débouchés européens
et internationaux.

Nouveauté en 2010 :
Extension du pavillon
francais aux halls

« Composite » et « Marina »

Date limite d’inscription :

FEDERATION
DES INDUSTRIES

NAUTIQUES

15 avril 2010
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LINTERET D'UN PAVILLON FRANCE : RS e

En exposant sur le Pavillon France, vous rejoignez B Réduire vos colits de participation
un groupement de stands accueillant des entreprises
francaises réunies sous une banniere « France »

permettant d'accroitre votre visibilité et de bénéficier

de prestations subventionnées. M Détecter des opportunités commerciales

M Concentrer vos efforts sur
vos rendez-vous

o POURQUOI EXPOSER SUR LE METS -

B Plateforme internationale pour les entreprises de la filiére nautique : plus de 1 250 exposants de 38 pays
en 2009 et 18 485 visiteurs provenant de 86 pays.

B Salon de référence pour le lancement de matériels spécifiques innovants dans lindustrie nautique avec
le Prix de linnovation « Dame Award » remis chaque année (20 anniversaire en 2010).

B La représentativité internationale du METS en fait un lieu privilégié pour la collecte d'informations
opérationnelles sur le marché, Uenvironnement économique, et la réalisation d'une veille concurrentielle
et technologique.

J CONTENU DE LOFFRE UBIFRANCE

LOGISTIQUE :

B Stand individuel équipé : cloisons blanches, revétement de sol, bandeau a votre nom, réserve,
1 table, 3 chaises, 1 comptoir, spots, prise, branchement électrique, nettoyage journalier.

B Signalétique « France ».
B Accés Wi-Fi gratuit.
B Espace accueil UBIFRANCE/FIN.

Photo non contratuelle

PROMOTION DE VOTRE ENTREPRISE :

B Inscription au catalogue officiel du salon.

B 200 cartes d'invitations pour vos clients.

B Réalisation d’'un catalogue des exposants du pavillon francais, diffusé avant et pendant le salon.

M Insertion du catalogue France dans la revue professionnelle IBI NEWS distribuée a
14 000 exemplaires.

B Cocktail le mercredi 17 novembre pour les exposants du Pavillon France.

B Référencement gratuit de votre société sur FIRMAFRANCE, site officiel de promotion des
exportateurs francais : www.firmafrance.com

AMSTERDAM




l Bénéficiez avec nos forfaits des mesures d’accompagnement des entreprises mises
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extérieur :

= Un meilleur subventionnement des projets proposés aux entreprises.

= Une aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises (transport et hébergement)".

A TARIFS DES OFFRES PROPOSEES :

Ces offres ne comprennent pas : le transport aérien, l'hébergement et les repas.

VALEUR DE SUBVENTION DE LETAT AIDE FORFAITAIRE SOMME A REGLER

FORFAITS* LA PRESTATION (a déduire) AU DEPLACEMENT (a déduire) PAR LENTREPRISE
Stand individuel de 9 m? 3395 €HT 1185 € HT 500 € HT 1710 € HT
Stand individuel de 12 m? 4525 €HT 1585 € HT 500 € HT 2 4LO €HT
Stand individuel de 15 m? 5655 € HT 1975 € HT 500 € HT 3180 € HT
Stand individuel de 18 m? 6790 € HT 2370 €HT 500 € HT 3920 €HT
Stand individuel de 24 m? 9 050 € HT 2710 €HT 500 € HT 5840 € HT
Stand individuel de 36 m? 13 580 € HT 3500 €HT 500 € HT 9 580 € HT
Forfait co-exposant
(& partir de 12 m2, 870 € HT
incluant tout le contenu de loffre)
Stand supérieur a 36 m? Nous consulter pour les tarifs

ol PRESTATIONS COMPLEMENTAIRES ET TARIFS -

Prestation individuelle réalisée par les ME UBIFRANCE d’Amsterdam, de Diisseldorf et de Londres. :
La MEU d’Amsterdam se propose d’organiser pour vous des rencontres d'affaires avec des acheteurs/g
importateurs potentiels locaux au sein du METS ou en dehors du METS (programme de 3 ou 4 rendez-vou 550 € HT
minimum, en fonction de lintérét recensé pour vos produits). Pour plus d'informations, contactez
edouard.vanderhass@ubifrance.fr ou annie.adam@ubifrance.fr
Les MEU de Disseldorf et de Londres se proposent de contacter pour vous, a lissue du METS, vos contacts :
allemands/anglais. Elles se chargeront, en suivi post-salon sur une durée de 2 mois, de valider ces :
. z . -~ . : 550 € HT

contacts. En fonction du résultat de ces relances (10 maximum], vous pourrez décider de poursuivre vos :
démarches avec une nouvelle prestation de type mission de prospection (avec une aide SIDEX).
Pour plus d’informations, contactez :
wilma.hirtzQubifrance.fr pour le marché allemand
claire.archier@ubifrance.fr pour le marché anglais
Communiqué de presse individuel.

L S P 495 € HT
Pour optimiser votre participation et votre visibilité lors de cette opéeration.

* Pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France
(un seul forfait déplacement par entreprise participante).
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- | UBIFRANCE VOUS ACCOMPAGNE TOUT AU LONG DE VOS PROJETS :

B Communiquez efficacement dans la presse B Consultez le Service réglementaire, juridique et

internationale grace a notre réseau de Bureaux fiscal d’'UBIFRANCE pour étre informé en temps
de presse qui prend en charge, pays par pays, vos réel des évolutions réglementaires de votre secteur
relations presse a travers le monde. et de votre zone d’exportation.

B Bénéficiez d’'un programme de rendez-vous avec B Pensez au V.LE (Volontariat International en
des contacts ciblés et décisifs pour votre activité en Entreprise) : une procédure simple, flexible et
participant a des Missions de prospection. économique qui vous permet d'étre présent a

M Finalisez un contrat ou un partenariat, en faisant llnterr?atfona\l l'e'? confladntéa\ ;Z Jel_me diplome
appel au SIDEX (Soutien Individualisé a la une mission a tetranger ae o a 24 mois.

Démarche Export des PME/TPE] qui vous aidera
dans le financement de votre déplacement.

Pour connaitre 'ensemble des prestations proposées par UBIFRANCE et les aides
a l'export dont vous pouvez bénéficier, rendez-vous sur www.ubifrance.fr

Pensez a l'assurance prospection COFACE, partenaire d'UBIFRANCE, pour couvrir

les dépenses liées a votre participation a cet évenement. r
| N
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A NOTER DANS VOTRE AGENDA :
0 RO D
R|0 BOAT SHOW _
P B RIS SO EREnz e BRESIL - Rio de Janeiro - 8au 14 avril 2010
2t do projet N: e VENDRE A UN CHANTIER NAVAL
; ' .'. ' |TALIE - Ville & définir - juillet 2010
0 e aurence ebath@ubifrance W
e MONACO YACHT- = tembre 2010
[esistante Nautisme MONACO - Monaco-Ville - 22 au 25 sep
: .' .' e FORT LAUDERDALE INTERNATIONAL BOAT SH001:]N
= BONSD R ETATS-UNIS - Fort Lauderdale - 28 octobre au 1% novembre 2
S BOOT

ALLEMAGNE - Diisseldorf - 22 au 30 janvier 2011

Retrouvez tous nos événements sur :
www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin
d'étre informé régulierement et automatiquement

des dernieres actualités.
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UBIFRANCE

EReaEs ENGAGEMENT DE PARTICIPATION

www.ubifrance.fr

Opératio n Salon international de I'équipement nautique — METS
Aretourner avantle 15 avril 2010
Pays PAYS-BAS Code ON381
Date Responsable Laurence CHEBATH
16 au 18 novembre 2010 Chef de projet sectoriel

Tél: +33 (0)1 40 73 34 23

Je soussigné (nom, prénom) : Fonction :
agissant pour le compte de I'entreprise ci-apres :

Raison sociale* :
Marques (le cas échéant) :
Adresse* :

Responsable du dossier* :
Tél* : Fax: E-mail* :
Site* www.

Adresse de facturation (si différente*) :

N° de SIRET*: NAF* N° d'identification TVA* :
Activité de la société* :

en anglais :
CA (KE)*: CA export* (K€) : Effectif* :

Groupe d’appartenance :

Représentant local (éventuellement) Nom :

Adresse :
Tél : Fax : Email :

* champs obligatoires (si non rempli, votre commande ne pourra pas étre prise en compte)

. Tarif** Subventions Aide forfaitaire de Montant € HT
Prestations a
déplacement***

Je souhaite exposer dans le Hall 1 et 4 (France) (3 - Hall 11 (Marina) O - Hall{11 (Composites) (3

0 Stand 9 m2 3395,00€ 1185,00 500,00 1710,00 €
0 Stand 12 m2 4525,00€ 1585,00 500,00 2440,00 €
0 Stand 15 m?2 5655,00€ 1975,00 500,00 3180,00 €
0 Stand 18 m2 6790,00€ 2370,00 500,00 3920,00 €
3 Stand 24 m2 9050,00€ 2710,00 500,00 5840,00 €
0 Stand 36 m?2 13580,00€ 3500,00 500,00 9580,00 €
O3 Forfait co-exposant 870,00€ 0,00 0,00 870,00 €
3 Communiqué de presse 495,00€ 0,00 0,00 495,00 €
3 Sélection de contacts - MEU Amsterdam 550,00€ 0,00 0,00 550,00 €
O Suivi post-salon - MEU Dusseldorf 550,00€ 0,00 0,00 550,00 €
O3 Suivi post salon - MEU Londres 550,00€ 0,00 0,00 550,00 €

Montant total € HT :

** pour les événements se tenant en Allemagne, une TVA a 19% sera appliquée sur le tarif hors subvention.
TVA récupérable : cf. note explicative jointe.
*** nour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France. Un seul forfait déplacement par entreprise participante.

Reglement a réception de facture.

Je reconnais avoir lu et accepté les conditions générales de vente UBIFRANCE accessibles a l'adresse
www.ubifrance.fr/ICGV et m'engage a les respecter sans réserve.

Bon pour engagement de participation Adresser original a I'adresse suivante :

Date, cachet et signature autorisée de I'entreprise UBIFRANCE - Service Client - Espace Gaymard
2 place d'Arvieux - BP 60708 - 13572 Marseille cedex 02

Fax : 04 96 17 68 51 - courriel : service-client@ubifrance.fr

opérations organisées par notre Réseau, cochez la case ci-contre : [_]

Si vous souhaitez obtenir communication des informations vous concernant, ou, pour des motifs Iégitimes, vous opposer au traitement de
vos données personnelles, écrivez nous.

Fax : 01 40 73 31 72 - courriel : modif-coordonnees@ubifrance.fr

SIRET UBIFRANCE 451 930 051 00052 — APE 8413 Z

Les informations vous concernant sont destinées au Dispositif public francais d’appui au développement international des entreprises,
constitué d’Ubifrance et des Missions économiques. Si vous ne souhaitez pas obtenir des informations sur les actions, prestations et E&g
Al
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http://www.ubifrance.fr/CGV
mailto:modif-coordonnees@ubifrance.fr



